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Jak zaujmout zdkaznika béhem 30 vterin?

Jaké 3 problémy muze resit nékdo, kdo potfebuje Vas produkt / sluzbu?

(napr. kaZdy rok vychdzi tolik zakon(, norem a nafizeni, Ze nestihdm vse sledovat a bojim se, Ze udéldm
v ucetnictvi chybu; stavad se ndm, Ze dodavatel nedodad véas soucdstky a nase vyroba stoji; pred lakovani plechd

potrebujeme mit povrch naprosto Cisty a bez chloupkd, toto Cisténi vsak zabere prilis mnoho Casu,.....)
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Napiste 3 pozitivni emoce, které muze zakaznik pocitit, kdyz si koupi Vas produkt / sluzbu.

(napr. ulevilo se mi, kdyZ jsem nasla spolehlivou a pojisténou ucetni, ted’ uZ budu klidné spdt; kone¢né se mohu
vénovat svym zdleZitostem a spolehnout se, Ze soucdstky dorazi se zarukou vZdy vcas; konecné jsou nasi
pracovnici v klidu a diky specidalnim utérkam mohou povrch ocistit rychle a dokonale,....)
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Vejdete se i s uvedenim Vaseho jména a jména Vasi firmy do 30 sekund?



